
起業チェックリスト

起業マインド編
失敗を他⼈のせいにしない⾃責志向のマインドをもっているか ☐
⼩さく試して、⼤きく広げるという発想をもっているか ☐
スピード感をもって対処するという意識をもてるか ☐
⾃分に⾜らないことは外注するという発想が持てるか ☐
適切な助⾔をくれるメンターを確保できるか ☐
⾃分の事業を客観的に視る視点を持つことができるか ☐

事業コンセプト編
創業の動機・⽬的は明確か ☐
事業に活かすための経歴・経験・スキルを持っているか。あるいはそのような協⼒者がいるか ☐
取扱商品・サービスには⾃社特有の強みや特徴があるか ☐
ターゲット顧客は明確に絞り込めているか ☐
ターゲット顧客のニーズ、欲求、お困りごとを明確に把握することができているか ☐
競合について特徴や強み、弱みを理解しているか ☐
集客の⽅法（Google広告、SNSなど）について明確に戦略が定まっているか ☐

起業準備編
事業に必要な資格は取得済みであるか ☐
法⼈設⽴（株式会社、合同会社など）とするか、個⼈事業とするか決めているか ☐
商号、屋号、事業⽬的は決めてあるか ☐
名刺、HP、チラシは作成済みか ☐
事務所は確保できているか ☐
交流会などを通じて⼈脈づくりを⾏っているか ☐
（特に法⼈の場合）税理⼠は確保できているか ☐
サラリーマンのうちに住宅ローンの契約、クレジットカードを作成しているか ☐
必要最低限の税⾦の知識、社会保険の知識はあるか ☐
創業のための⾃⼰資⾦は⼗分に確保できているか ☐
収⽀計画を⽴てているか ☐


